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Planejamento Estratégico triplicando
o faturamento de uma empresa

Entenda como um Planejamento Estratégico
triplicou o faturamento de uma empresa.

Uma metodologia de simples utilizacdao ajudou a ContMed na ado¢ao de um
novo posicionamento estratégico que resultou num crescimento exponencial.

Planejamento Estratégico

A metodologia que apresentaremos a seguir € de extrema simplicidade e
servira para o inicio de um novo Nnegocio ou para revisar o Planejamento
Estratégico atual de sua empresa.

Para uma metodologia mais completa por envie um email para :
cfujisawa@ontmed.com.br

A seguir descreveremos uma metodologia estruturada em blocos. Vocé
precisa apenas investir algum tempo para responder as perguntas que estao
contidas em cada um destes blocos.
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Estratégia de Crescimento

Planejamento Estratégico triplicando
o faturamento de uma empresa

Parcerias Custos Proposta de Canais Segmentos
Valor de Mercado
>
>
Capacidades
Modelo de Preco
€

Estratégia Competitiva
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Planejamento Estratégico triplicando
o faturamento de uma empresa

Passo 1: A parte mais importante

Proposta de Segmentos
Valor de Mercado

A oferta para o Que grupo de
consumidor consumiodores se
incluindo como e beneficiariam da
porque atende suas proposta de valor?
necessidades. Como Quantos existem
0s consumidores agora e existirdo no
descreveriam os futuro?

beneficios?
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Passo 2: Como vocé entrega e realiza o valor ?

Proposta de Canais Segmentos

Valor de Mercado
Como a proposta
de valor é
entregue para o
consumidor (canal
de distribuicao) e
como é a
comunicacao para
ele (canal de
marketing)?

Modelo de Preco

A oferta para o Que grupo de
consumidor consumiodores se
incluindo como e beneficiariam da
porque atende suas Como precificaremos nossa proposta de valor?
necessidades. Como proposta varidvel, assinatura, ...? Quantos existem
os consumidores Quais serdo as fontes de receitas? agora e existirdo no
descreveriam os futuro?

beneficios?
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Passo 3: Como nos diferenciamos ?

v

Estratégia Competitiva

Quais sdo os competidores e como eles reagiriam? Como os
enfrentamos? Por que nds venceremos? Qual a nossa
vantagem competitiva?
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Passo 4: Como criamos valor?

Proposta de
Valor

Parcerias

Que parcerias precisaremos?
Que premissas ou inputs
precisaremos para entregar a
proposta de valor?

Capacidades

Que perfis e capacitacdes
precisaremos?
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Passo 5: Qual sera o nosso custo?

Parcerias

Capacidades

Custos

Qual serd o
investimento
inicial e o
custo de
operacao?

Proposta de
Valor
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Passo 6: Qual sera nossa lucratividade?

Custos Proposta de
Valor

Modelo de Preco

A = Lucratividade
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Passo 7: Como crescemos?

Estratégia de Crescimento

Qual o nosso plano de crescimento? Qual nossa visdo da
empresa em 5 anos? Temos planos de vendé-la? Para quem e
quando?

contmed.com.br Gontmed

cont com a gentel!




Qualquer ajuda
entre em contato conosco

Celso Fujisawa
cfujisawa@contmed.com.br

Por favor compartilhem e opinem para que
possamos construir um melhor conteudo.
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